LAVORARE

PUBBLICA

La guida per PMI che vogliono diventare fornitori della PA senza perdersi nella
burocrazia




CiN CONSULTANTS - Lavorare con la PA - www.cinconsultants.com

© CiN Consultants - Costanza Iris Nocchi - info@cinconsultants.com - pag. 2



CiN CONSULTANTS - Lavorare con la PA - www.cinconsultants.com

CiN CONSULTANTS

Lead Magnet | Lavorare con la Pubblica Amministrazione

Perche questa guida

"La PA paga tardi, e troppo burocratica, non fa per noi" — e una delle frasi piu comuni tra le PMl italiane. Eppure
la Pubblica Amministrazione e uno dei clienti piu stabili e affidabili che un'azienda possa avere, una volta capito
come funziona davvero.

Il problema non e la PA. E la mancanza di un percorso chiaro per accedervi: dove registrarsi, quali documenti
servono, come funzionano le gare, e come essere notati senza partecipare a bandi enormi fuori portata.

Questa guida ti da il percorso passo-passo per diventare un fornitore qualificato della PA — partendo da zero.

01 Perche la PA puo essere un cliente affidabile

Contrariamente alla percezione comune, lavorare con la PA ha vantaggi concreti per una PMI strutturata:

Pagamenti incerti, dipendenti da un singolo cliente Tempi di pagamento normati (anche se talvolta

privato. lunghi, sono prevedibili).

Nessuna visibilita su gare e opportunita future. Calendario pubblico di gare e bandi consultabile in
anticipo.

La reputazione si costruisce solo con referenze Un contratto pubblico e una referenza verificabile e

private. di peso.

Concorrenza spesso basata solo sul prezzo. Criteri di aggiudicazione spesso includono qualita,

non solo prezzo.
Il vincolo reale non e la PA in se — e la preparazione necessaria per accedervi. E questa guida serve esattamente
a quello.
02 Il percorso passo-passo

Quattro fasi, in ordine. Saltare una fase per "velocizzare" produce candidature scartate per requisiti formali — il
modo piu frustrante di perdere tempo.

FASE 1 Requisiti formali di base

PROBLEMA

Mancanza di DURC in regola, bilanci non depositati, Verifica e aggiorna PRIMA di iniziare: DURC, bilanci

visura camerale non aggiornata, certificazioni di ultimi 3 anni depositati, visura camerale aggiornata,
settore mancanti — ognuno di questi esclude eventuali certificazioni richieste nel tuo settore (es.
automaticamente dalla partecipazione. 1SO).

FASE 2 Registrazione su MEPA
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PROBLEMA

L'azienda non e visibile alle stazioni appaltanti per
affidamenti diretti o trattative semplificate — Ia
fascia di importi piu accessibile per una PMI.

FASE 3 Monitoraggio gare e bandi

Registrazione su MEPA (Mercato Elettronico della
PA) con il/i bandi merceologici corretti per il proprio
settore. Profilo completo con descrizione chiara dei
prodotti/servizi.

Le opportunita vengono scoperte per caso, troppo
tardi per preparare un'offerta competitiva.

FASE 4 Prima candidatura — partire in piccolo

Monitoraggio regolare (settimanale) delle
piattaforme di gara rilevanti per il settore e per la
dimensione dell'azienda — partendo dagli
affidamenti diretti, non dalle gare europee.

PROBLEMA

Si tenta direttamente una gara complessa e di
grande valore, senza esperienza, e si perde —
scoraggiando ulteriori tentativi.

Si parte da affidamenti diretti o procedure
semplificate di importo contenuto, dove la
concorrenza e minore e |'esperienza acquisita e
preziosa per le candidature successive.

03 | 3 errori che escludono dalla partecipazione

1 Documentazione non aggiornata al momento della candidatura

DURC, visura camerale e certificazioni hanno scadenze. Un documento scaduto al momento della
presentazione esclude I'offerta — indipendentemente dalla qualita della proposta.

2 Offerta tecnica generica, non calibrata sul capitolato

Le stazioni appaltanti valutano la corrispondenza puntuale tra quanto richiesto nel capitolato e quanto
offerto. Un'offerta "standard" non personalizzata perde punti tecnici decisivi.

3 Sottovalutare i tempi di preparazione

Una candidatura ben preparata richiede settimane, non giorni — soprattutto la prima volta. Iniziare a
leggere il bando a pochi giorni dalla scadenza porta quasi sempre a errori formali.

04 Checklist — sei pronto per la prima candidatura?

Verifica ogni punto prima di iniziare a cercare gare attivamente.

Checklist requisiti PA

DURC in regola e aggiornato?

SI/ NO — data scadenza
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Bilanci ultimi 3 anni depositati? SI/NO

Visura camerale aggiornata (ultimi 6 SI/NO

mesi)?

Certificazioni di settore richieste in Elenco certificazioni + scadenze
possesso?

Profilo MEPA attivo con bandi S/ NO — quali categorie

merceologici corretti?

Persona dedicata al monitoraggio Nome + frequenza monitoraggio
gare?

Esperienza con almeno 1 affidamento ~ SI/NO — se no, e il punto di partenza
diretto?

Se hai risposto NO a 3 o piu domande, il primo obiettivo non e "vincere una gara" — e completare questa
checklist nei prossimi 60 giorni.

Vuoi capire se la tua azienda e pronta a lavorare con la PA — e da dove iniziare?

Prenota una call conoscitiva gratuita — verifichiamo insieme i requisiti e costruiamo un percorso concreto verso
le prime candidature.

Prenota una call conoscitiva gratuita — 30 minuti, nessun impegno.
-> www.cinconsultants.com/prendere-rdv
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